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urante el mes de junio se

realizo la Business Intelligence

Cup 2003 (www.tis.cl/bicup),
primera competencia de Inteligencia de
Negocios en América Latina.
El académico Richard Weber, gestor de
esta iniciativa comento que participaron
48 investigadores de 9 paises, entre ellos
expertos de EE.UU., Espana, Alemania,
Chile, Brasil y la India, quienes probaron
sus conocimientos y habilidades para re-
solver un problema tipico de la Inteligen-
cia de Negocios, la prediccion de una
serie de tiempo.
“Los participantes en el concurso debian
generar un pronostico para las ventas dia-
rias de azicar en un supermercado por
un periodo de un mes a partir de la in-
formacion de ventas diarias del ultimo
ano”, indico el académico.
El premio para el participante que obtu-
viera el menor error medio en la predic-
cion era un notebook de ultima
generacion.

Vencedor de la
competencia

El ganador de la competencia fue el es-
tudiante del Gltimo ano de la carrera de
Ingenieria Eléctrica y Magister en Fisica

en la practica

de nuestra Facultad, Eduardo Abeliuk.
Este joven talento present6 su solucion

durante el Taller de Ingcnicria de Sistemas.

Modelo utilizado

Eduardo Abeliuk, quien en estos momen-
tos se encuentra afinando su tesis para
titularse de Ingeniero Electricista, nos
relaté que un amigo le comento acerca
del problema planteado por el profesor
Richard Weber y decidio tomar el desa-
fio de participar pues le parecio entrete-
nido jugar a hacer una prediccion,
basandose en sus conocimientos y en el
“olfato” y asi averiguar que tanto se podia
hacer en esta area.

Con entusiasmo vy feliz por haber resul-
tado ganador, comento los pasos que si-
guio en la resolucion del problema:
“Una alternativa para enfrentar el proble-
ma hubiese sido emplear tecnicas
estandares de soft-computing como re-
des neuronales, algoritmos gencticos o
l6gica difusa. Esto podria haber dado muy
buenos resultados, pero muy malos tam-
bién.

A simple vista la informacion parecia rui-
do, pero un analisis espectral reflejaba la
existencia de componentes de
estacionalidad bastante marcados, por lo

desafio

Este

organizadc
Departamento de Ingenieria

de la Universidad de Chile y patroc
por el Capitulo de Redes Neur

Seccion Chile

NN de la
organizacion |IEEE y Nucleo Cientificc
Milenio en Sistemas Complejos de
Ingenieria, tuvo como objetivo mostrar
el potencial que tiene la Inteligencia de

Negocios para las empresas

tanto antes de preferir hacer uso a ciegas
de algin meétodo interactivo, lo funda-
mental y clave estaba en tener un buen
modelo, que permitiera rescatar la ma-
yor cantidad de informacion del compor-
tamiento que esperabamos tener a futuro.
Por lo tanto el primer paso consistia en
elegir el modelo que me permitiera re-
mover esas estacionalidades, con técni-
cas estadisticas que tuve que adaptar para
p()dcr tomar en cuenta ciclos cuasi-pe-
riodicos. Luego habria que preocuparse
de la tendencia anual de las ventas consi-
derando condiciones de borde periodi-
cas para lidiar con el hecho peculiar de
contar con solo una muestra anual de
ventas (complicacion para hacer una pre-
diccion estadistica). Finalmente, realicé
el ajuste fino de la prc(lic(i()n utilizando
la metodologia econometrica Box-
Jenkins empleando un modelo ARIMA
que también es utilizado en algunas ra-
mas de la ingenieria electrica”.

Eduardo Abeliuk, aspira el proximo ano
a seguir un doctorado en el exterior en
la especialidad de Ingenieria Electrica,
aunque no tiene definido aun si en el area
de los digitalcs, reconocimiento de pa-

trones o0 en u)mputa(‘i(m cuantica.
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